自学考试销售管理（本科）专业证书课程成绩

在学士学位授予中的过渡办法
一、自学考试销售管理专业（本科段）新、旧计划替代办法
	销售管理专业（本科段）原计划
	销售管理专业（本科段）新计划

	课程代码
	课程名称
	学
分
	课程
代码
	课程名称
	学
分

	10500
	市场调研与销售预测◆
	“中国销售经理专业水平证书”课程
	4
	00102
	世界市场行情◆
	4

	10501
	销售渠道管理◆
	
	4
	00184
	市场营销策划◆
	5

	10516
	销售客户管理（含实践）◆
	
	2+2
	00186
	国际商务谈判◆
	5

	10503
	组织间销售（含实践）◆
	“中国销售总监专业水平证书”课程
	4+2
	03291
	人际关系学◆
	6

	10505
	销售风险管理（含实践）◆
	
	4+2
	00067
	财务管理学◆
	6

	10507
	物流与供应链管理
	
	6
	00151
	企业经营战略
	6


注1：“中国销售经理专业水平证书”课程、“中国销售总监专业水平证书”课程，以下简称为“证书课程”。

注2：打“◆”号的课程为该专业的学位要求课程，以下简称为“学位课程”。
二、该专业的证书课程成绩在学士学位授予中的过渡办法
第一条：① 2015年7月1日之前参加证书课程考试所取得的成绩（指及格或以上成绩，下同），② 在2016年7月1日之前在我校办理学士学位申请手续，同时符合①、②两点要求，则认可证书课程的实际考试成绩为学位课程成绩。
第二条：凡是不符合上述①、②中任意一点，则不再认可证书课程的实际考试成绩。学位课程如用非学历证书（或证书课程成绩）办理免考，在衡量学士学位授予条件时该门课程成绩按照60分计算。
第三条：如果新、旧计划在同一行的两门课程均有成绩，属于第一条的考生其成绩取高分，属于第二条的考生其成绩以新计划课程成绩为准。
南京大学继续教育学院
2015年4月20日
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